SPEKTRUM

Wer auf Rat
verzichtet, spart
viel Geld

Finanzvermittler kassieren fiir ihre
Tatigkeit oft hohe Provisionen. Doch
diese lossen sich ouch umgehen.

as Kunden héufig drgert, sind die

hohen Kosten, die fiir den Erwerb
von Anlageprodukten zu zahlen sind.
So ist beim Kauf von Aktienfonds meist
ein Ausgobeaufschiag zu entrichten.
Diese Kaufgebiihr kassieren in der
Regel zum groBten Teil Vermittier als
Honorar fir das Zu-
standekommen des
Geschdftes und die
Beratung.

Wer ouf die Aus-
kinfte eines Exper-
ten verzichtet, darf
bei Discount-Bro-
kern wie ConSors,
der comdirect oder
der Direkt Anlage
Bank Anteile rabat-
tiert ordern. In man-
chen Fallen betrigt der
NachlaB mehr als 50 Prozent. Noch
groBziigiger ist mitunter der Finanz-
dienstleister tvd Discountbroker. Denn
er gibt die Provision voll — nach Abzug
einer Verwaltungskostenpauschale von
zehn bis 20 Prozent — an Kunden weiter.

Der in Bad Homburg ansassige Dis-

| counter (Telefon-Nr. 06 172/92 01 00;
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E-Mail: info@tvd-direkt.de) ist nicht nur
beim Kauf von Aktien-, Renten- und
Offenen Immobilienfonds behilflich. Er
vermittelt auch — allerdings ebenfalls
ohne Beratung — den Erwerb von Steuer-
sparmodellen wie Geschlossenen Immo-
bilienfonds, Schiffsbeteiligungen und
Medienfonds. Bei diesen Produkten féllt
zumeist die Provisionsersparnis noch we-
sentlich héher aus als bei Investment-
fonds. NJ
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